Sammanfattning av STIFs enkait till modeforetag som
ar eller har varit med i Rookies

Allmint

Enkdten har sénts till 92 foretag varav 35 besvarat enkédten. Ingen analys har gjort av
bortfallet. Endast 6 adresser har noterats som ej ndbara alltsd har 86 natts av
forfragan. Svarsfrekvensen, blir da 41% , vilket mdste ses som god for denna typ av
oppen enkit. Svaren dr sannolikt ganska representativa for gruppen. Genom att
Rookies per definition dr ganska nystartade dr ocksa foretagen smd. Hélften har en
omsattning mindre dn 1 milj. kronor. Drygt hélften har varit verksamma mindre &n 3
ar. I takt med att foretagen blir dldre 6kar ocksad omsattningen men bara 12 % har
angett en omsattning storre dn 4 milj.

Foretagen har fatt markera pa en 5-gradig skala fran ”dalig koll” till “helkoll” hur bra
de tycker att de hanterar de olika delarna i sin verksamhet. Man har ocksa kunnat
kommentera med egna ord, vilket resulterat i 5-10 kommentarer per fraga

Produktionsfragor

Foretagen har bra eller ganska bra koll pa kollektionsuppldgg och inkop av tyger etc
dven om spridningen &r ganska stor. Monsterkonstruktion mm har man ocksa
ganska bra koll pa men dér ar spridningen storre; fran dalig koll till helkoll. Det
samma géller produktkalkylering.

Nar det galler producentkunskap &r det fler som anger att de har dalig eller ganska
koll men nér det géller kommunikationen med leveranttrerna visar det sig att

foretagen har overvagande ganska bra eller bra koll

Forsdljning,/marknadsforing

Foretagen anser att de har ganska bra koll pa sitt presentationsmaterial men
spridningen i uppfattningarna &r stor. Nar det géller sjédlva inforsdljningen dr det
samre och dar sdger de flesta att de har acceptabel koll men det &r lika ménga som
har délig koll som helkoll. Sjdlva hanteringen av order markeras som acceptabel till
ganska bra koll.

Adminstration/foretagande

Foretagets basfunktioner, som organisationsform och bokféring mm, verkar man ha
ganska bra koll pd men spridningen &r stor . Med personalfragor dr det ddremot
samre. Mer dn hilften svarar att de har ddlig eller ganska dalig koll. Endast ett
foretag anger att de har helkoll. Det beror sjdlvklart pa att manga dnnu ar
ensamforetagare men storre foretag visar ocksd att pd att man har dalig koll.
Detsamma gdller det som har med avtalskrivande och juridik att géra. Ndgot
positivare ser man pa sin egen férmaga i frdgan om affarsmannaskap men dér dr det
tler som sédger att de har ddlig eller ganska dalig koll fler &n bra eller ganska bra koll.



Tid at design och produktutveckling.

Over hélften anger att man dgnar mindre &n 20 % av sin arbetstid at design och
produktutveckling, vilket alla beklagar. De praktiska fragorna tar resten av tiden.

Ett urval av kommentarerna till fragorna fran
deltagarna.

Fragan gillde: vad tycker Du dr svarast:

Om Tidsplanering:

"Att fi tiden att ricka till. Att fa leverantorer att hdlla tidsschema. Att ligga tid pd att
skicka fram och tillbaka prover, nir man hellre varit pd plats. Bittre med svensk/lokal
produktion om det varit ekonomiskt.”

" Att hinna och tvinga in order for att hinna ligga produktion, hinna fd fram siljkoll i
tid som dr snygg, jobba med 1,5 drs framforhillning hela tiden”

Om kollektionsuppligg

"Att fd ihop kvalitet till ett ekonomiskt hdllbart pris”

"Svdrt att hitta tyger man fir képa i smd kvantiteter. Det blir dyrare att kdpa under
300 m/firg, om det ens tillits. Igen, svdrt att hinna. Svdrt att hitta fabriker som
producerar till vettiga priser i smd kvantiteter. Det blir svirt att komma dver trdskeln
till en stérre produktion pd detta vis.”

Om materialinkdpen:

"Att man som liten aktdr blir toungen att betala allt i forskott. Investeringar gors nu
och reveny ses om 6-18 mdnader. Efter finanskris tycks fortfarande en viss skepsis
finnas mot nya mdrken, vilket mérks bide hos press och butiker.”

”Det tuffa och svira dr att man behdver gora dyra produktionsresor, kdpa material etc
allt som behovs alla utligga ca 1-1,5 dr innan man fir fakturera. Det ir fd foretag som
kan ligga ute sd ldnge nir man dr i uppbyggnadsfasen.”

Om kunskap om tygleverantorer
”Svidrt hitta tyger som inte behdver kopas i stora kvantiteter”

Om monsterkonstruktion
"Vi mdste anvinda professionella monsterkonstruktorer frilans.”

Om produktkalkylering
"Berikning av vinstmarginal, och rikna pd nir vi forvintas gd med vinst. Svdrt att
sia helt enkelt nir man ligger budget.”



”Skulle behdva ligga en stdrre marginal pd mina priser till inkop, men resultatet
skulle bli att plaggen blir for dyra. Blir toungen att ligga mig pd en nivd ddr jag dr
konkurenskraftig, men dndd exklusiv.”

Om kommunikation med leverantorer

"Vi har lirt oss att man mdste hela tiden hilla bra kontakt med leverantorerna och
ligga pd annars blir inget gjort.”

"Svdrt att inte alltid kunna vara pd plats vid produktionen, dven om jag regelbundet
besoker fabrikerna skulle det behovas fler kontroller for att uppfylla onskad kvalitet”.

Forsdljning/marknadsforing

Nagra kommentarer om vad som dr svarast:

Om SP - material

”Katastroaltf diliga, vi pratar om att jobba fram det. Har tyvdrr ej prioriterat det, vill
bli bittre.”

“dr vildigt produktionsfokuserad, all kraft, energi och ekonomi gdr till att fi fram
varor och sdlja”

Om inforsdljningen:

"Mycket svirt att nd kunder. Svdrt hitta siljare och butiker som dr intresserade av att
kdpa in mindre mirken.”

"Vet hur det ska gd till, men avskyr det, och prioriterar dirfor ned dessa bitar eftersom
tiden dndd inte ricker till allt.”

"Det hir dr mdnga olika roller och det viktiga dr att inte en person gor allt”

"tid och pengar till att vara med pd mdssor och dylikt”.

Om orderhantering, leveranser, reskontra
"viktigt att ha professionell hjilp koll pd sina kostnader fokus pd vad man sysslar
med.”

Adminstration/foretagande

Nagra kommentarer om vad som ér svarast:

Om ekonomisk redovisning
“Har bokforingstjinst. Sjilv helt inkompetent pi siffrorna.”



"Enskild firma och har hjilp med papper, bokforing, deklarationer. Har bra hjilp utan
den dalig koll”.

Om Personalfragor
"Har inga erfarenheter av detta dd jag skoter allting sjilv. Skulle gdrna ha en deltids
anstilld men det finns inte pengar till det.”

"svdrt med anstillningar nédr man dr liten och forséker satsa pd niagon och sd funkar
det inte. Dd kan man som litet bolag inte hantera stamningar eller personal som
kringlar, och att ha rid att anstdlla infor vixande perioder dr ocksd svdrt nir man fir
betalt i efterskott hela tiden”

Om kontrakt/avtal med kunder o leverantorer, juridik

"man mdste ta hjilp av experter hela tiden i alla samarbeten giller avtal.”

"Ett stort problem dr att foretag som vi arbetar med gdr i konkurs och inte betalar i
tid.”

"Har ingen direkt erfarenhet av detta, men det behovs mer och mer nu ndr
verksamheten blir stérre och andra linder inblandade.”

Om affiarsmannaskap och foretagsutveckling

"For ett halv dr sedan var vi simst pd att avvara tid till planering mm.

Vi har borjat g till en foretagsridgivare. Mycket lirorikt. Vi har haft turen att prova
pd det i 12 timmar. Vill fortsitta eftersom det ger oss vildigt mycket”

"Allt dr en utmaning, men viktigt att ha sina bollplank inom varje kategori”

" Om man startade som ensamforetagare for att man dr designer s dr detta dessvirre
ldddngt ned pd listan. Vad dr benchmarking?”

Tid at design och produktutveckling.

Négra kommentarer

"okunskap inom omriden utanfor skapelsebiten medfor stor att stor arbetstid liggs ner
pd dessa”

"Det gar en massa tid till att silja, jobba med ekonomi, marknadsféra osv osv. Om
foretaget rullar pd kan vi anstilla folk som dr duktiga pd sina bitar och vi kan skéta det
vi dr duktiga pd.”

"Omajligt med dagens avgifter att anstilla, dirav fir man géra allt sjilv for att ens
kunna dverleva, och di dr det svdrt att vixa. Omdjligt att vara bra pd hela processen,
dessutom samtidigt.”

"allt annat tar 6ver tiden”
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